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※所在地が東京都内の店舗の2 0 1 9年 3月度の実績

日本最大級の法人向けの弁当デリバリサービス

月間 300 万円以上販売する店舗は全体の 20％以上※存在しており、

どのようにすれば達成できるかというノウハウの一部を公開いたします。

顧客企業数

15万 社以上
600万 個
販売 / 年

加盟店の
20% 以上※が

300万円～/月

加盟店の
60% 以上※が

100万円～/月
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01 ｜くるめし弁 当とは？

© Kurumeshi,  Inc. All  Rights Reserved.



25

20

15

10

5

432 540

02 ｜売れる価格帯と商品数の関係

サイト内の検索数と掲載商品数のギャップがある価格帯がねらい目。

900 ～ 1 , 2 9 6 円の商品を開発することにより、需要が多く供給が少ないゾーンにリーチできます。

648 864 1,080 1,296 1,512 2,160 3,240

検索数
商品数

5,400 （円）756 972 1,188 1,404 1,620 2,700 4,320

（%）
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需要が多く供給が少ないゾーン
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～700 円
プラスチック容器

～1,000 円
紙箱容器

～2,160 円
発泡・高級紙箱容器

～3,240 円
木箱など

03 ｜容器選定のポイント

同じおかずを盛り付けても容器によって見た目は千差万別になります。

価格帯に応じた容器を利用することで、選ばれる確率がグンと向上いたします。
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04 ｜売れているお弁当を超えるべし！

同じ価格帯で比較されたときに今売れているお弁当よりも魅力的かどうか。

既に掲載している人気商品と比較して、自店舗のお弁当が優れているかチェックしてみましょう。
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05 ｜条件設定のキモ！

注文の締切日時や配送できる時間を調整するだけで、売上が大幅 UP した事例が多数。

売上 UP を目指す際に、自店で改善できる項目がないかチェックしてみてください。

締切日時 売上 12％UP2 日前 15 時  →  1 日前 15 時に変更

配 送エリア 売上 18％UP最低金額を 1 万 5 千円  →  6 千円に変更

配送時間 売上 22％UP11 時～  →  1 0 時に変更で売上 22％UP

差額送料 売上 8％UP最低金額に満たない場合の差額送料の設定

支払い 方法 売上 27％UP請求書・カード支払い設定
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06 ｜月間 3 0 0 万 円 以 上 売 れている店 舗 例

月間 300 万円以上を安定的に販売している店舗のご紹介です。

自店舗の強みを活かし、魅力的な内容にすることで下記店舗と同等の売上を目指すことは十分可能です。
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07 ｜具体的なご相談も喜んでお受けい たします。

容器選定から具体的なメニュー開発、配送に関する事など、

法人向けデリバリーのプロフェッショナルが

貴方のお店を人気店にするためのお手伝いをいたします。

お気軽にお問合せくださいませ！

10 時～ 19 時 ( 土日祝休み )

03-5459-4123

info@kurumesi-bentou.com
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